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VERBAND SACHSISCHER
WOHNUNGSGENOSSENSCHAFTEN

l KOMMUNIKATION / MARKETING

Nachfragepotenziale in schwierigen Markten gezielt nutzen
Vermietungsaktivititen fokussieren

Wohnungsunternehmen in strukturell angespannten Regionen stehen zunehmend vor der Herausforderung, Vermietungsaktivitaten bei be-
grenzter Nachfrage steuern zu mussen. Demografische Veranderungen, Abwanderung jingerer Haushalte sowie Image- und Standortfaktoren
fUhren dazu, dass klassische VermarktungsmaBnahmen haufig nur noch begrenzte Wirkung entfalten. In der Praxis zeigt sich, dass viele Unter-
nehmen auf diese Situation mit einer Vielzahl einzelner MaBnahmen reagieren, ohne zuvor realistische Zielgruppenpotenziale und strategische
Prioritaten zu klaren. Dies bindet Ressourcen, erschwert interne Entscheidungsprozesse und fuhrt nicht selten zu enttduschenden Ergebnissen.

Das Seminar setzt an dieser Stelle an:

Es zeigt, wie Wohnungsunternehmen vorhandene Nachfragepotenziale gezielter nutzen und Vermietungsaktivitdten fokussieren kénnen.
Anhand realer Vermietungssituationen werden konkrete Strategien und priorisierte MaBnahmen entwickelt, die sich auf eigene Bestande
Ubertragen lassen. Ziel ist es, Streuverluste zu vermeiden und Ressourcen dort einzusetzen, wo noch realistische Wirkungschancen bestehen.

INHALT
¢ Nachfrageverhalten und Marktbewegungen verstehen
- Wer zieht im regionalen Umfeld tatsachlich um — und aus welchen Motiven?
- Welche Wohnangebote sind fur diese Haushalte relevant?
- Wie verandern sich Erwartungen an Lage, Ausstattung und Service?
o Zielgruppen gezielt definieren und priorisieren
- Unterscheidung zwischen Wunsch- und real erreichbaren Zielgruppen
- Identifikation von Teilzielgruppen innerhalb schwieriger Bestande
- Entwicklung differenzierter Strategien fur unterschiedliche Wohnangebote
* Angebotsprofil und Marktansprache ausrichten
- Zusammenhang von Produktprofil, Ausstattung, Preis und Wahrnehmung
- Moglichkeiten zur Nachjustierung von Angeboten ohne grundlegende
Standortveranderung
- Gezielte Ansprache Uber passende Inhalte, MaBnahmen und Kanale
o Strategische StoBrichtungen und MaBnahmen ableiten

- Kurzfristige Nachfrageimpulse versus langfristige Stabilisierung
Lo . 0L o WEITERBILDUNGS-
- Priorisierung von Vermietungs- und Kommunikationsaktivitaten VERANSTALTUNG
- Wirtschaftlich sinnvolle Fokussierung von Ressourcen geméaB § 15b Abs. 1
- Klarung interner Verantwortlichkeiten und Entscheidungswege . MaBV _|
Iris Palme

REFERENTIN Geschéaftsfuhrerin, Marketingberaterin und Teamcoach
enders Marketing und Kommunikation GmbH, Experten fur die Wohnungswirtschaft

Vorstande, Verantwortliche fur Vermietung, Bestandsmanagement, Fach- und Fihrungskrafte

ZIELGRUPPE mit strategischer Verantwortung fur Vermietungsaktivitaten

TERMIN Mittwoch, 4. November 2026, 09:00 Uhr bis 16:00 Uhr

ORT VSWG, Seminarraum, AntonstraBBe 37, 01097 Dresden

GEBUHR 380 € fur Mitglieder | 530 € fur Nichtmitglieder

lhre Ansprechpartnerin: Frau Cindy Habrom, Referentin Veranstaltungen und Weiterbildung unter Telefon: 0351 80701-22 bzw. habrom@vswg.de.

Sie erhalten fir VSWG-Seminare immer eine schriftliche Bestatigung Ihrer Anmeldung.
Die Teilnahmeinformationen aus dem Bildungsprogramm gelten vollstandig. Ausfuhrliche Informationen finden Sie unter www.vswg.de.




